J - T

OBCHODNI AKADEMIE TOMASE BAT! . Univeszita Tomase Bati ve Zling
A VY55 ODBORNA SKOLA EKONOMICKA ZLIN

namasti TG Masaryka 3669, 761 57 ZUIN

Smiluvni partnet

Jmeéno studenta:

Dagmar Slovakova

Téma BP:

Roziiteni cilovych skupin znaéky Fokapo o rodiny s détmi

Posudek bakalaFské prace

\edauci/oponent BP: Ak. rok:
Ing. Petra Handkova 2016/2017

Kritéria hodnoceni:

Pocet badl {0 — 10)

i Naroénost tématu prace 8

2 Spinéni cil( prace 9

3 Teoreticka ¢ast prace 9

4 Praktickd ¢ast prace 8
(analyticka Cast)

5 Prakticka cast prace 9
(Fesict Cast)

6 Formalni droven prace 9
CELKOVY POCET BODU -
{0—60)

Hodnoceni jednotlivych kriterii:

0 bodd nesplnéno
(odpovidd stupni ,,F* podle ECTC)

1- 2 body splnéno pouze na drovni zakladnich poZadavkid
{odpovida stupni ,,E* podle ECTS)

3 -4 body splnéno s vyraznéjsimi, ale ne kritickymi nedostatky
{odpovida stupni ,,D" podle ECTS)

5 -6 bodd splnéno, nedostatky neovliviiuji podstatné celou praci, zejména vysledky
(odpovida stupni ,,C* podle ECTS)

7 — 8 bodd splnéno zcela hez vyhrad
(odpovida stupni ,,B” podle ECTS)

9 —10 bodd splnéno nadstandardné
{odpovida stupni ,A” podle ECTS)




Pfipominky k praci:

Autorka ve své bakalai'ské préci fe$i problematiku rozsifeni cilovych skupin znacky Fokapo
o rodiny sdétmi. Na zdkladé¢ zvolenych analyz autorka navrhla pro cilovou skupinu
zédkaznik modifikovany produkt, ¢imz splnila cil své bakalaiské prace.

Teoretickou ¢ast autorka obsdhla jak po obsahové, tak po formalni strance bez vyhrad. Jsou
zde popsdna viechna teoreticka vychodiska, se kterymi autorka pracuje ve své praktické ¢dsti
prace. Pocet literdrnich zdrojt k reSersi je dostate¢ny, relevantni a spravné citovany.

V praktické ¢&asti autorka predstavila firmu, jeji historii a nabizené produkty. Kladné

hodnotim provedené analyzy - konkurence, PEST a SWOT analyzu, které¢ budou jist¢ pro |
firmu piinosem. Jedinou otdzkou zistdva srovnani ceny za kus pii velkém mnozstvi rozdilu |
mezi jednotlivymi konkurenty. Cenové srovnani bylo obecné, Iépe by bylo soustfedit se na ‘
jeden stejny produkt a tento nechat nacenit vSemi konkurenty.

Po stanoveni nové cilové skupiny, coZ jsou rodiny s détmi, autorka provedla dotaznikové ‘
Setfeni s cilem zjistit ndzory této skupiny na produktovou fadu. |
Na zakladé tohoto Setfeni byly firmé navrzeny modifikace svych produkti pravé pro tuto

skupinu zékazniki. Navrhy autorky povazuji za piinosné a v praxi ur¢ité realizovatelné.

Po stylistické a formdalni strdnce prace odpovida pozadavkiim, které jsou na tento typ prace

kladeny.

Otazky k obhajobé:

1/ V ramci dotaznikového Setfeni tvofila kategorie rodin s détmi 30 %. Povazuje tento podil
autorka za dostatecny vzhledem ke stanovené cilové skupiné?

2/Cenové srovnani produktt ukazalo pomérné velké rozdily s ohledem na rozsah

vvvvvv

proc?
3/ Na jakou dalsi zakaznickou skupinu by autorka doporucovala se v budoucnu zamérit?

BP byla podrobena kontrole ke zjiténi pvodnosti prace v IS STAG/Portal. Na zakladé vysledkd teto
kontroly bylo zjisténo, Ze BP neni/je-plagiat.
Prace splfiiuje kritéria pro obhajobu BP. X

Prace nespliiuje kritéria pro obhajobu BP {minimalné jedno kritérium hodnoceno 0 body). ]
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